赵磊
139-0000-0000  ·  zhaolei@example.com  ·  深圳 · 4 年经验  ·  求职意向：大客户销售经理
个人简介
4 年 B2B 软件销售经验，年度业绩连续 3 年超额完成（最高 143%）；擅长从 0 开拓行业标杆客户，单笔最大成交 120 万；熟悉招投标全流程与渠道共建。
工作经历
某企业服务软件公司 · 大客户销售	2023.04 – 至今
1. 负责华南区制造行业客户：年度回款 680 万，完成率 143%，团队 9 人中排名第 1
1. 从 0 开拓某行业头部客户并落地首单 120 万，后续两年续约扩容至 210 万/年
1. 主导 7 个招投标项目，中标 5 个；沉淀行业解决方案打单模板被全区复用
某办公设备经销商 · 销售代表	2021.07 – 2023.03
1. 负责片区陌拜与老客维护，月均新增有效商机 25+，年度业绩完成率 118%
1. 搭建老客户转介绍机制，转介绍订单占个人业绩比重从 8% 提升到 31%
教育背景
某大学 · 工商管理 本科	2017.09 – 2021.06
技能与证书
1. CRM（销售易 / 纷享销客）全流程管理；招投标文件编制
1. 驾照 C1；可适应出差；英语 CET-4（可读写商务邮件）
模板来自 棱镜简历 prismresume.cn ｜ 可在线编辑同款模板、免费 AI 简历体检（使用前请删除本行）
